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FEI KKUI

1. Uvodné naleZitosti

e Nazov spolocnosti: Saboline s.r.o.

e Pravna forma: Spolo¢nost s ru¢enim obmedzenim

e Predmet podnikania: Kupa apredaj kanceldarskeho nabytku a dopinkov,
poradenstvo pri zariadovani

e Sidlo: Modranska 4, KoSice, Slovenska republika

* Rok zalozenia: 2025

e 1€0: 20250990

e Majitel firmy: Vanesa Sabolova

e Email: vanesa.sabolova@student.tuke.sk

e Teleféne cCislo: 0915 132 621
e Zakladné imanie: 5000 €

Novovzniknuta spoloénost Saboline s.r.o. sa zameriava na kipu a predaj moderného,
ergonomického a cenovo dostupného kancelarskeho nabytku pre podniky, Skoly
a institucie.

Ciefom firmy je priniest rieSenia, ktoré spajaju funkcénost, dizajn a kvalitu za rozumnu

cenu.

Viziou podniku je stat sa spolahlivym partnerom pre slovenské organizécie, ktoré

potrebuju efektivne zariadit pracovné prostredie.
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2. Popis podniku

Saboline s.r.o. bude pdsobit ako maloobchodny a velkoobchodny predajca kancelarskeho

nabytku pre firmy zariad'ujuce firemné prostredie.

Spolocnost sa bude orientovat len na online predaj (e-shop), kde si budd moct zakaznici
pozriet online ponuku (kataldg) s ponukanym ndbytkom a objednat montdz. V pripade
Upravy ndbytku na mieru alebo bliZSich Specifikacii, bude moznd telefonickd konzultacia

prostrednictvom Cisla uvedeného na stranke (e-shope).

Ciele firmy:

e Kratkodobé (1 rok): spustit e-shop, ziskat 50 stalych zakaznikov, dosiahnut zisk
e DIlhodobé (3 — 5 rokov): rozsirit ponuku o vlastnu znac¢ku nabytku, expandovat do

dalsich regidnov Slovenska alebo zahranicia
Filozofia:

e Kvalitny nabytok pre kvalitnd pracu — funkénost, pohodlie a estetika v kazdej

kancelarii alebo home office
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3. Analyza odvetvia

Trh s kancelarskym nabytkom na Slovensku patri medzi stabilne rastice odvetvia.

Dopyt zvysuje rast poctu:

e Rozmach home office a hybridnych pracovnych modelov
e Vznik novych firiem s kancelarskymi priestormi a coworkingovych priestorov

e DoOraz na ergondmiu a dizajn pracovného prostredia
Ocakavany rast trhu o 4 — 6 % roc¢ne.

Najvacsimi hraémi su retazce ako IKEA, Asko, Decodom, Jysk, Mdobelix a rézny lokalny

predajcovia.

Odvetvie vsak stale poskytuje priestor pre mensie firmy s osobnym pristupom, ktoré

dokaZu pruZne reagovat na poziadavky zakaznikov.
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4. Analyza produktov a sluZieb

Hlavné produkty:

e Kancelarske stoly, stoli¢ky, skrinky, regdly, recepéné pulty, ...

e Ergonomické doplnky (drZiaky, podlozky, lampy, ...)
e Kancelarske doplnky

e Doplnkové sluzby - montaz, dprava nabytku, doprava

Vyvhody nasej ponuky:

e Kombinacia eurdpskej kvality a lokdlnej dostupnosti
e Rychla davka a mozZnost individualnej pravy dizajnu

e Doplnkové sluzby, ktoré velké retazce ¢asto neposkytuju
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5. Analyza trhu

Trh je tvoreny tromi hlavnymi segmentmi:

1. Podniky — modernizacia kancelarii, zariadovanie novych priestorov, coworkingy,
startupy, malé firmy
2. Verejny sektor — skoly, urady, nemocnice, samospravy

3. Domacnosti — home office a Studijné priestory

Trhovy trend smeruje k ergonomickym rieSeniam a udrzatelnym materidlom. Online predaj

rastie, Co plne podporuje stratégiu firmy Saboline s.r.o. zamerat sa na e-commerce.
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6. Analyza spotrebitela (zakaznikov)

Typicky zakaznik:

e Vek 25-55 rokov

e Zamestnanec alebo manazér, ktory zariad'uje kancelariu alebo jednotlivec na home
office

e Stredna aZ vyssia prijmova skupina

e Preferuje funkcénost, dizajn a spolahlivost

Ocakavanie zakaznikov:

e Rychla dostupnost objednaného tovaru/produktov
e Moznost online objednania
e Moznost Upravy nabytku na mieru podla potreby telefonicky

e Montaz a dorucenie bez starosti




FEI KKUI

7. Analyza konkurencie

Konkurenéna firma

IKEA Siroky sortiment, svetovo dlhé dodacie lehoty pri
znama znacka vacsich objedndavkach,

montaz zakaznikom

ASKO vyhodné akcie slabsi servis a dizajn

Decodom slovensky vyrobca zameranie skor na
domacnosti

Lokalne predajne osobny pristup mensi sortiment

Saboline s.r.o. sa odlisuje:

e Moznost Upravy nabytku na mieru a montaz

e Orientdcia na B2B klientelu (Skoly, urady, firmy)
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8. Marketingovy plan a stratégia

Produkt: moderny kancelarsky nabytok a doplnky, navrh interiéru

Cena: konkurencnd, marza 20-30 %

Miesto: e-shop a dorucenim

Propagdcia:

Reklama na socidlnych sietach (Facebook, Instagram, LinkedIn)
Spolupraca s architektami a dizajnérmi

Google Ads,

Zlavy pre firmy a Skoly

U&ast na lokalnych vystavach nabytku

11



FEI KKUI

9. SWOT analyza

Silné stranky (Strengths) Slabé stranky (Weaknesses)

Kvalitny a moderny sortiment 5 Nova znacka, nizka znamost 4
Individualny pristup a rychle 4  Mensi pociatocny kapital 5
dodanie

Flexibilita 4  Zavislost od doddvatelov 3
Konkurenéna cena 5 Bez kamennej predajne 3
SPOLU 18 SPOLU 15
Rast dopytu po home office 5 Silnd konkurencia velkych retazcov 5

a modernych kancelariach

Digitalizacia a rast e-commerce 4  Rast cien materidlov a dopravy 4

Spolupraca s firmami a skola 4  Pokles kupnej sily obyvatelstva 4

Moznost expanzie do inych 4  Riziko oneskorenej dodavky od 3

regionov dodavatelov

SPOLU 17 SPOLU 16
Zaver SWOT:

e Firma Saboline s.r.o. sa nachddza v kvadrante SO (ofenzivna pozicia) — ma vyrazné
silné stranky a viaceré trhové prilezitosti.

e Stratégia: sustredit sa na rozvoj sluZieb, rast e-shopu a budovanie znacky.
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10. Finan¢ny plan na 1. rok

e 1.-2. mesiac: registracia firmy, nakup tovaru, priprava e-shopu,

3. mesiac: spustenie e-shopu, marketingova kampan,
e 4. -6. mesiac: ziskavanie prvych zakaznikov, testovanie sluzieb,

e 7.-9.mesiac: rozsirenie sortimentu, spoluprdca s B2B partnermi,

10. - 12. mesiac: hodnotenie a planovanie na dalsi rok.

Financny prehlad:

e Zakladné imanie: 5000 €

e Bankovy uver: 30 000 €

e Nakup tovaru a vybavenia: 20 000 €
e Marketing a reklama: 3 000 €

e Naklady navyse: 2 000 €

e Predpokladané trzby: 45 000 €
e Ocakdvany zisk: 5000 — 8 000 €
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