Helios Trade, s.r.o. – Podnikateľský Zámer
1. Zhrnutie 
· Názov firmy: Helios Trade, s.r.o.
· Založenie: 2025, Limach
· Konateľ: Valter Knap
· Predmet podnikania: Predaj kancelárskeho nábytku (stoličky, stoly, skrinky) a poskytovanie doplnkového servisu (montáž, odvoz, opravy)
· Cieľ: Stať sa spoľahlivým lokálnym dodávateľom kancelárskeho nábytku, s dôrazom na kvalitu, servis a zákaznícku spokojnosť
· Finančný cieľ: Dosiahnuť ročný obrat 70 000 € a zisk 23 000 € v prvom roku


1. Popis firmy
· Právna forma: s.r.o.
· Sídlo: Pri kockách 7, Limach, 90091
· Konateľ: Valter Knap
· Hodnoty firmy: kvalita, spoľahlivosť, transparentnosť, spokojnosť zákazníka
· Misia: Poskytovať kancelársky nábytok, ktorý spája funkčnosť, dizajn a ergonómiu, s kompletným servisom od dodania až po prípadné opravy


1. Analýza trhu
· Cieľová skupina: malé a stredné firmy, startupy, coworkingové centrá, domáce kancelárie
· Trend trhu: rast práce z domu → vyšší dopyt po ergonomických stoličkách a stolách; zvýšený záujem o dizajn a kvalitu
· Potenciál trhu: Lokálne firmy v Limachu, Pezinku, Modre a okolí kde je obmedzená konkurencia pri lokálnom predaji


1. Vnútorná analýza podniku (SWOT) 
Silné stránky (S): Lokálny servis a osobný prístup, Rýchla dostupnosť tovaru, Kvalitný sortiment nábytku 
Slabé stránky (W): Malý rozpočet na marketing, Obmedzené skladové priestory, Menší tím zamestnancov 
Príležitosti (O): Zvýšený dopyt po ergonomickom nábytku, Rozšírenie e-shopu, Spolupráca s firmami a domácimi pracovníkmi
Hrozby (T): Konkurencia od veľkých e-shopov, Kolísanie cien od dodávateľov, Ekonomické výkyvy v regióne
1. Analýza konkurencie
· Lokálna konkurencia: obchody s nábytkom v Limachu – ponúkajú štandardné produkty bez servisu
· Online konkurencia: IKEA, OfficeDepot – širší sortiment, pomalšia lokálna doprava
· Výhoda firmy: kombinácia rýchleho dodania, montáže a servisu, prístup „na mieru“ pre firmy


1. Analýza produktov
· Kancelárske stoličky: ergonomické, otočné, konferenčné
· Stoly: jednoliate, rohové, nastaviteľné výškovo
· Skrinky: zamykateľné, kovové, laminátové
· Servis: odvoz, oprava, montáž
· Hodnota pre zákazníka: komfort, kvalita, spoľahlivosť, kompletný servis

1. Analýza zákazníkov
· Segmentácia: Firmy: 60%, Domáci pracovníci: 20%, Startupy/coworking: 20%
· Požiadavky zákazníkov: kvalita, rýchla dodávka, osobný odber, kvalitný servis


1. Marketingový plán
· Kanály predaja: e-shop, osobný predaj, sociálne siete (Facebook, LinkedIn)
· Propagácia: videá montáže a servisu; fotogaléria produktov a referencií; newsletter a akcie pre firmy
· Cenová stratégia: konkurencieschopné ceny s možnosťou balíčkov pre firmy
· Servis: rýchla montáž, opravy, doplnkové služby


1. Finančný plán
· Ročné náklady: 
Nákup tovaru: 20 000 € 
Prevádzka skladu: 5 000 € 
Doprava a servis: 3 000 € 
Marketing: 2 000 € 
Mzdy zamestnancov: 15 000 € 
Ostatné (energie, software): 2 000 € 
Spolu náklady: 47 000 €
· Predpokladaný ročný obrat: 70 000 €
· Hrubý zisk: 23 000 €
· Finančné riziká: vyššie ceny od dodávateľov, sezónne výkyvy predaja


1. Záver
 Helios Trade, s.r.o. má jasnú stratégiu stať sa lokálne popredným dodávateľom kancelárskeho nábytku s kvalitným servisom. Kombinácia rýchleho dodania, servisu a kvalitného sortimentu zaručuje konkurenčnú výhodu a stabilný rast.
