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Nazov firmy: Office4Less s.r.o.

1CO: 20250973
DIC: 2025000973

Z1: 5000 €
Majitel firmy: Pavel Kocan

Adresa firmy: 8.maja 637/32
089 01 Svidnik

Telefénne ¢&islo: +421 950 120 199

E-mail: pavel.kocan@student.tuke.sk

Strana 2



Obsah

1
2

3

4

SUIMIAT. ettt ettt b et et sttt e et ettt e et et e sb e eb e et e s bt ebeeatesheeetentenbeeaeententeebtens 4
CharakteriStKa fIIMNY .......ccviiviiiiiecieeee ettt be et e e esaesseessaessaessaesssesssesnsassseesseenses 5
2.1 Histdria a opis CINNOSH FIIMY ....cc.eiiiiiiieiiee ettt sttt e see et e st eeee 5
2.2 LEISIAVAL . .ecvieeieiieiietiete ettt b ettt et e b e et e et et e e st ensese et ansenseeneensen 7
Informécie 0o manazmente a ZameStNANCOCH ..........ccooiriiriiiiiiiiiicierce e 8
3.1 Manazment a kI'i€ovi predstavitelia firmy ...........ccoeeeriieiicieniiieiee e 8
3.2 (@3 TS] (3 10 1) SRR 8
Marketing a prieSKUM UL .......c.oouiiiiiie ettt ettt aa e e b saeen e nseeaeenee 9
4.1 Analyza trhu, konkurencie a ZAKazZniKoV ...........ccceeiiriiieiiieniieie et 9
4.2 SWOT QNAIYZA....c.eiiovieciieieciieiee sttt et te bt e e e sbe et e ssbessseesseesseesseesssesssenssesssesssenssensns 10

Strana 3



1 Sumar

Office4Less s.r.o. pdsobi od roku 2025 vo Svidniku pod vedenim Pavla Kocana.
Firma vznikla s cielom ponuknut’ moderné, spolahlivé a cenovo dostupné riesenia v oblasti
kancelarskej techniky a vybavenia pre mensie podniky, Skoly a samostatne zarobkovo ¢inné
osoby.

V tGvodnej faze Cinnosti funguje spolocnost’ ako mensi tim troch pracovnikov —
konatel, externy uctovnik a logisticky pracovnik. Postupne sa planuje rozSirenie o
technického Specialistu na servis zariadeni a obchodného zastupcu pre firemnych klientov,
aby sa zlepsila dostupnost’ sluzieb a pokrytie vacSieho uzemia.

Firma sa zameriava na online predaj kanceldrskej techniky, tlaciarni, spotrebného
materidlu a prislusenstva. Cielom je poskytovat kvalitné produkty, spolahlivy servis a
rychle dorucenie zdkaznikom v regiéone aj mimo neho.

Marketingova stratégia spolo¢nosti bude postavend na digitalnom marketingu —
propagécia prostrednictvom socidlnych sieti (Facebook, Instagram, LinkedIn), online
reklamy (Google Ads) a newsletter kampani. Dopliujucim prvkom budu regionalne
inzercie, spoluprace s lokalnymi podnikmi a U€ast na obchodnych a technologickych
podujatiach.

Firma planuje pdsobnost’ najprv v okrese Svidnik a okolitych regiénoch (Stropkov,
Bardejov, Giraltovce). Prevadzka je situovana v dobre dostupnej lokalite, co umoziuje
rychlu logistiku a spol'ahlivé doruCovanie objednavok.

Office4Less s.r.0. sa odliSuje osobnym pristupom a pruznou logistikou, ¢im reaguje na

potreby regionalneho trhu a vytvara zaklad pre dlhodoby rast a stabilitu.
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2 Charakteristika firmy

2.1 Historia a opis ¢innosti firmy

Spolo¢nost’ Office4Less s.r.o. bola zalozenda v roku 2025 vo Svidniku.
Zakladatel'om a jedinym spolo¢nikom je Pavel Koc¢an, ktory posobi v oblasti informacnych
technologii. Firma vznikla ako reakcia na rastaci dopyt po spolahlivej a cenovo dostupne;j
kancelarskej technike, ktora by dokazala spojit’ kvalitu, rychlost’ dodania a osobny pristup k
zakaznikom.

Office4Less s.r.o. je novy a dynamicky sa rozvijajici podnik v segmente predaja
kancelarskej techniky, tlaciarni, spotrebného materialu a kancelarskeho prislusenstva. Jeho
cielom je poskytovat klientom komplexné rieSenia pre vybavenie kancelarii a domacich
pracovisk. Spolocnost’ kladie doraz na efektivitu, moderny dizajn produktov a
technologicku spol’ahlivost’.

Hlavnou filozofiou firmy je, Ze kvalitné pracovné prostredie prispieva k vysSej
produktivite, spokojnosti zamestnancov a celkovému tuspechu organizacie. Preto firma
usiluje o to, aby kazdy zakaznik ziskal produkty a sluzby, ktoré mu pomoédzu zlepsit

komfort a efektivitu prace.

Spolocnost’ vykonava viacero kI'iovych ¢innosti, ktoré su zakladom jej obchodného modelu:

e nakup kanceldrskej techniky a spotrebného materidlu od overenych velkoobchodnych
dodavatel'ov,

e predaj tovaru koncovym zakaznikom a firmam prostrednictvom e-shopu a doruc¢ovacich
sluzieb

o distribucia a doru¢ovanie tovaru klientom v ramci Slovenska,
e zabezpecovanie servisu a technickej podpory pre kancelarske zariadenia,

e propagdacia produktov a sluzieb prostrednictvom digitadlneho marketingu, socialnych sieti
a spoluprace s lokalnymi podnikmi,

e poradenskd cinnost' pri vybere vhodného technického vybavenia podla potrieb
zakaznika.
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Firma Office4Less s.r.o. posobi ako prostrednik medzi vyrobcami a koncovymi
pouzivatelmi kancelarskej techniky. Pomaha firmam, podnikatelom aj jednotlivcom
modernizovat’ ich pracovné prostredie, optimalizovat’ naklady a zabezpecit’ dostupny servis.

Medzi hlavné konkuren¢né vyhody spolocnosti patria:

Siroky sortiment produktov od spolahlivych dodavatel'ov,
vyborny pomer ceny a kvality,

moderny a funk¢ény dizajn techniky,

rychle a spolahlivé dorucenie objednavok,

osobny pristup k zdkaznikom a flexibilita pri rieSeni poziadaviek,

moznost’ individualneho servisu a konzultacii.

Cielom spolocnosti je vybudovat’ stabilnil znacku v regiéne vychodného Slovenska,

posilnit’ online predaj a rozsirit' ponuku o vlastné produkty ¢i repasovanu techniku.
Officed4Less s.r.o. sa chce profilovat ako symbol dostupnej, spolahlivej a modernej
kancelarskej techniky.
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2.2 Legislativa

Splnenie legislativnych predpokladov podnikania

Spolocnost” Office4Less s.r.o. podnikda na zéklade zivnostenského opravnenia vydaného
Zivnostenskym registrom Okresného tradu vo Svidniku. Podnikatel'ska ¢innost’ je riadne

zapisana v Obchodnom registri Slovenskej republiky.

Skutoénosti zapisané v obchodnom registri
Oddiel: S.r.o.

Obchodné meno: Office4Less s.r.0.

Sidlo: 8.maja 637/32, 089 01 Svidnik

1CO: 20250973

DIC: 2025000973
Deti vzniku: 25.9.2025

Pravna forma: spoloc¢nost’ s ru¢enim obmedzenym

Zakladné imanie: 5000 € (splatené)

Zakladatel: Pavel Kocan, 8.maja637/32, 089 01 Svidnik

Predmet podnikania:
e kupa tovaru na ucely jeho predaja kone¢nému spotrebitel'ovi (maloobchod)
e kupa tovaru na ucely jeho predaja inym prevadzkovatel'om (vel’koobchod)
e predaj kancelarskej techniky, spotrebného materialu a kancelarskych potrieb
e distribucia a dorucovanie zakiipeného tovaru zakaznikom
e sprostredkovatel'ska ¢innost’ v obchode a sluzbach

e servis a udrzba kancelarskych zariadeni
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3 Informacie o manazmente a zamestnancoch

3.1 ManaZment a kI’aCovi predstavitelia firmy

Organizaéna Struktiara firmy

Pavel Kocan, vek 23 rokov, vzdelanie: Technicka univerzita v KoSiciach,
Fakulta elektrotechniky a informatiky — odbor Hospodarska informatika —
konatel’ a riaditel' spolo¢nosti. Zodpoveda za strategické riadenie, obchodné
rozhodnutia, nakup, marketing, kontakt s dodavate'mi a technologicky rozvoj
firmy.

Martina Podolinska, vek 27 rokov, vzdelanie: Ekonomicka fakulta TUKE —
odbor Financie, bankovnictvo a investovanie — externa uctovnicka. Zabezpecuje
finan¢nu agendu, spracovanie uctovnych dokladov, evidenciu ndkladov a danovu
agendu spoloc¢nosti.

Roman Hruby, vek 30 rokov, vzdelanie: Strednd priemyselna Skola
elektrotechnickd — technicky pracovnik a logistika. M4 na starosti skladové
hospodarstvo, servis kancelarskej techniky, pripravu a dorucovanie objednavok

zakaznikom.

riaditel’

e N

Externa uctovnicka Technik/Logistika

3.2 Ciele firmy

o kratkodobé ciele: Prioritou spolocnosti Office4Less s.r.0. v najblizS8om obdobi je
zviditel'nit' znacku na lokdlnom trhu a oslovit' prvych zakaznikov vo Svidniku a
okoli. Firma sa sustredi na budovanie povedomia o kvalite svojich sluZieb,

efektivnu online komunikaciu, spustenie internetového obchodu a ziskanie

dlhodobych obchodnych partnerov.

e dlhodobé ciele: Strategickym zdmerom do buducna je rozSirenie ponuky
produktov a sluzieb, vratane vlastnej linie spotrebného materidlu a servisnych

rieSeni. Cielom je vytvorit stabilni zakladnu firemnych klientov a postupne

expandovat’ do d’alsich regionov Slovenska.
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4 Marketing a prieskum trhu

4.1 Analyza trhu, konkurencie a zakaznikov

Vo Svidniku a jeho okoli posobi viacero mensich firiem, uradov, §kol a samostatne
zarobkovo cinnych osob, ktoré pravidelne vyuzivaju kancelarsku techniku, tlaciarne a
spotrebny material. Hoci region nepatri medzi hospodarsky najaktivnejsie oblasti Slovenska,
jeho stabilny charakter a mensia konkurencia vytvaraju priaznivé podmienky pre dlhodobo
udrzatel'né podnikanie.

Trh vo Svidniku a pril'ahlych okresoch je sice mensi, no charakterizuje ho stabilny
dopyt a nizSia uroven konkurencie, ¢o umoznuje rozvoj dlhodobych obchodnych vztahov.
Office4Less s.r.o. sa usiluje vyuzit' tento priestor a stat’ sa spolahlivym regionalnym
partnerom pre dodavky kancelarskej techniky a spotrebného materialu. Firma sa zameriava na
rychle dodanie, kvalitny servis a dostupné ceny, vd’aka ¢omu si buduje dlhodobu doéveru
zakaznikov.

Medzi hlavné konkurencné vyhody spolocnosti patria nizsie ceny produktov (v priemere
o 10-15 %), rychle dodavky v ramci regiénu a moZnost' priamej online komunikacie a
poradenstva pri vybere vhodného zariadenia.

Do buducnosti planuje spolocnost’ rozsirit’ svoju posobnost” do okolitych miest, ako st
Stropkov, Bardejov a Giraltovce, priCom bude posiliiovat’ aj online predaj a marketingové
aktivity. Cielom je vybudovat' si stabilni zakaznicku zakladiiu a stat’ sa dlhodobo

doveryhodnym dodavatel'om kancelarskej techniky na Slovensku.
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4.2 SWOT analyza

Poslanie firmy

Firma Office4Less s.r.o. sa usiluje poskytovat’ svojim zakaznikom kvalitn(, spol'ahlivi a
cenovo dostupnu kancelarsku techniku a prisluSenstvo. Jej poslanim je zjednodusit’ a zefektivnit
pracovné prostredie mensich firiem, $kol, uradov a jednotlivcov tak, aby moderna technika

prispievala k vyssej produktivite a komfortu pri praci.

Ciel’ firmy

Hlavnym cielom firmy je vybudovat’ si doveru zakaznikov a silné postavenie na lokalnom
trhu. Office4Less s.r.0. sa chce profilovat’ ako znacka, ktora spaja dostupné ceny, rychle dodanie

a osobny pristup.

STRENGTHS (SILNE STRANKY) WEAKNESSES (SLABE STRANKY)

priaznivé ceny produktov - 5

osobny pristup k zakaznlkom - 5

rychle dodanie a dostupnost sluZieb - 4
flexibilita v rieSeni zakaznickych poziadaviek - 4
spolahlivi dodavatelia a kvalitné produkty - 3

Spolu: 21 S W Spolu: 14

OPPORTUNITIES (PRILEZITOSTI)

men3i regionalny trh - 4

obmedzené marketingové rozpocty - 4
nizsia znamost znacky v sirSom meradle - 3
zavislost od externych dodavatelov - 3

I THREATS (HROZBY)

rast dopytu po online ndkupoch
kancelarskej techniky - 5

= moZnost rozsirenia pdsobnosti do
susednych okresov - 4

zvyieny zaujem o lokdlnych dodavatefov - 3
zavadzanie novych technologil a
ekologickych rieSeni - 4

« silny tlak konkurenénych retazcov - 4

e nestabilita cien dovédZaného tovaru - 3

* kolisanie dopytu v dsledku ekonomickej
situacie - 3

« |egislativne a danové zmeny - 3

Spolu: 16 Spolu: 13

Vysledky ukazuju, Ze spoloCnost’ Officed4Less s.r.o. ma vyrazni prevahu vnutornych
silnych stranok nad slabinami a dostatoéné vonkajSie prilezitosti na rast. Firma sa nachadza v
pozicii SO (ofenzivna stratégia) — mala by sa sustredit na rozvoj produktov, marketingu

a budovanie znacky.
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DN:

_ email=pavel.kocan
b’—dﬁ—k' @student.tuke.sk
Datum: 2025.10.24
20:53:30 +02'00"
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