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1. Popis podniku

PrimeTech Solutions, s.r.o. je novovzniknuta firma, ktora pdsobi v oblasti vypoctovej techniky.
Specializovat sa bude predovietkym na predaj notebookov, poéitacov a softvéru. Takisto sa bude
$pecializovat aj na IT poradenstvo pri vybere nového notebooku ¢i poditaca, na zaklade poziadavok

buduceho pouzivatela.

1.1. Histdria a sucasny stav
KedZe tato firma vznikla v roku 2025, zatial nema rozsiahlu histériu. V sucéasnosti vo firme
pOsobiiba jej majitel, ktory zabezpecuje naskladiovanie nového tovaru, prijimanie objednavok,

ich spracovanie a nasledne aj expediciu tovaru zakaznikom.

1.2. Ciele a plany do buducnosti

Najzakladanej$im a hlavhym cielom tejto firmy je poskytovat zédkaznikom spolahlivu
vypoctovu techniku (notebooky, pocitace) a softvér do notebookov alebo pocitacov. Planom
tejto firmy je aj rozvijat znalosti v oblasti IT poradenstva. Dal$im planom do buducnosti je
dosiahnut stabilny zisk pocas prvych 3-5 rokov pdsobenia na trhu. Po dosiahnuti stabilného
zisku, presun predaja aj do kamennej predajne a takisto aj rozSirenie pobocky do vacsieho

mesta (Presov, Kosice, Bratislava).




2. Analyzy

V tejto Casti sa budeme zaoberat 4 analyzami. Ide o analyzu vyrobku alebo sluzby, analyzu trhu,

analyzu spotrebitela a analyzu konkurencie.

2.1. Analyza vyrobku alebo sluzby

Firma PrimeTech Solutions, s.r.o. sa zaoberd predajom vypoctovej techniky,
predovsetkym predajom notebookov a pocitacov. S tym suvisi aj poskytovanie IT poradenstva
pri vybere nového zariadenia podla poziadavok zakaznika. V tejto firme sa budd poskytovat
kvalitné notebooky a pocitace znaciek ako Dell, HP a Lenovo. Takisto bude poskytovat aj softvér
ako Windows, Microsoft Office ¢i rozne antivirusové programy. Cielom je poskytovat novym

zakaznikom kvalitny softvér a zariadenia, ktoré spdjaju vykon, kvalitu a prijatelnd cenu.

2.2. Analyza trhu

Trh s vypoctovou technikou na Slovensku sa neustdle meni a rastie. V dnesnej dobe su
notebooky a pocitace neodluditelnou sucastou bezného Zivota. Ludia ich vyuZivaju na beznu
pracu, Studium ¢i na svoj volny ¢as. Za posledné roky velmi vzrastol dopyt o zariadenia, ktoré

ludia vyuzivaju predovsetkym na pracu z domu ¢i na hranie hier.

2.3. Analyza spotrebitela

Cielovou skupinou su:

e beiZni pouzivatelia vo veku 20-60 rokov
e pracujuci, Studenti, hraci PC hier

e malé a stredné firmy

2.4. Analyza konkurencie

V Bardejove a v jeho okoli existuje viacero firiem, ktoré ponukaju vypoctovu techniku.
Najvacsou konkurenciou pre nasu firmu v rdmci Bardejova a jeho okolia su firmy FOKUS, Nay,
Planeo, Bardsoft a HMcomp. Firma PrimeTech Solutions, s.r.o. sa od konkurentov odlisuje
kvalitnymi zariadeniami s prijatelnou cenou, 36 mesacnou zarukou a dopravou zadarmo

v okrese Bardejov.




3. Organizacna Struktura a manazment

Firma PrimeTech Solutions, s.r.o. je mald firma, ktorej zakladatelom a jedinym vlastnikom je Bc.
Filip Petrovic. V sicasnosti posobi v tejto firme len jej majitel, ktory zabezpecduje vSetky ¢innosti -
naskladfiovanie nového tovaru, prijimanie objedndvok, ich spracovanie a nasledne aj expedicia

tovaru zakaznikom.

V buducnosti sa planuje firma rozsirit o dalSich zamestnancov. Konkrétne o pracovnika pre
naskladfiovanie tovaru, pracovnika pre spracovanie a nasledne vybavovanie objednavok,
zamestnanca pre expediciu tovaru zakaznikov, technika pre IT poradenstvo, technika pre spravu

webovej stranky a predajcov tovaru do kamennych predajni.

Momentalne vsetky tieto pozicie zastava majitel firmy, ktory ma bohaté skdsenosti v oblasti
vypoctovej techniky a IT poradenstva. Vdaka tomu dokaze poradit svojim zédkaznikom pri vybere
vhodného notebooku ¢i pocitac¢a na zaklade ich poZiadaviek. Firma vdaka nemu funguje efektivne

a pomaly nachadza svoje uplatnenie na trhu.




4. Casovy harmonogram

Firma PrimeTech Solutions, s.r.o. ma ¢asovy harmonogram rozdeleny do 4 rokoch. Ide o ¢asové

rozmedzie rokoch 2025-2028.

Po Uspesnom zalozeni firmy v roku 2025 planuje firma nakupit notebooky a pocitace znaciek
Dell, HP, Lenovo a rozny druhy softvéru. Nasledne cielom firmy v tomto roku bude vytvorenie
webovej stranky s ponukanym tovarom a spustenie online predaja. TaktieZ aj poskytovanie IT

poradenstva pre zdkaznikov.

V nasledujdcom roku 2026 by firma chcela rozsirit svoje produkty o klavesnice, mysi a rozne
prislusenstvo k pocitacom a notebookom. Firma planuje rozsirenie firmy o novych zakaznikov

a propagovanie firmy a jej produktov cez online reklamy Ci cez socidlne siete.

V roku 2027 sa firma zameria na zlepSenie logistiky a procesov pri vybavovani objednavok.
Sucastou toho je aj rozsirenie predaja do kamennych predajni vo vdésich mestach ako su Presov,

KoSice ¢i Bratislava. Samozrejme aj ziskanie novych znalosti v oblasti IT pre vietkych ¢lenov firmy.

V roku 2028 je cielom stabilizovat predaj a zvysit podiel na trhu. Takisto aj priebezné doplfianie
produktov v e-shope a kamennych predajniach na zaklade novych trendov a poZiadaviek stalych

zakaznikov.




5. Rizikové faktory — SWOT analyza podniku

SWOT analyza zobrazuje aké ma tato firma silné stranky, slabé stranky, prilezitosti a hrozby.

Cielom tejto analyzy je vopred odhalit mozné rizika, aby firma vedela v¢as zareagovat a vyhnut sa

im.

SILNE STRANKY

SLABE STRANKY

Predaj kvalitnej techniky znamych znaciek
(Dell, HP, Lenovo) -> 5

Odborné znalosti majitela v IT oblasti -> 5
Osobny pristup a IT poradenstvo
k zdkaznikom pri vybere tovaru -> 4

Predaj cez internet -> 4

Nova firma bez stalych zdkaznikov -> 4
Maly pocet zamestnancov -> 3
Obmedzené financné naklady -> 5

NizSia zndmost firmy na trhu -> 4

PRILEZITOSTI

HROZBY

Rastici  zdujem o nové notebooky
a pocitace -> 5

Moznost rozsirit ponuku o dalsie produkty
suvisiace s vypoctovou technikou -> 4

Propagovanie firmy ajej produktov cez

Velkd konkurencia na trhu -> 5

Rychly vyvoj technolégii -> 4

Vykyvy cien komponentov a dostupnosti
tovaru ->3

Zavislost od dodavatelov aich dodacich

Ze ma dobré predpoklady na rozvoj do buducnosti.

online priestor -> 5 lehot -> 3
e RozSirenie predaja do vadSich miest
(Presov, Kosice, Bratislava) -> 4
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Na zaklad SWOT analyzy sa tato firma nachadza v rastovej (ofenzivnej) stratégii. Znamena to,




6. Financny plan

Zo zaCiatku fungovania tejto firmy bude zdroje financovania firmy kombinované. Pdjde
o zdkladné imanie vo vyske 5 000 € a dodatoéné financovanie z Uveru, pripadne z investicie vo vyske

6 000 €. To bude sluzit na to, aby boli pokryté prvotné nakupy a pociatoéné vybavenie firmy.

Zakladné imanie vo vySke 5 000 € sa vyuzije predovsetkym na ndkup notebookov a pocitacov
znaciek Dell, HP a Lenovo. Samozrejme aj na nakup rézneho softvéru. Zvysok zakladného imania
auver ¢i investicie sa wvyuziji na vybavenie prevadzky, vytvorenie webovej stranky ana

administrativne ucely.

Firma bude v nasledujucich rokoch o¢akavat postupny rast prijmov z predaja tovaru. V prvom
roku (2025) ocakava prijem na Urovni 15 000 € pri vydavkoch 11 000 €, ¢o znamena zisk okolo 4 000
€. V dalsich rokoch sa ocakava, Ze prijmy budud postupne narastat s rozsirovanim ponuky tovaru

a efektivnejSim fungovanim firmy.

Cielom finanéného planu je dosiahnut stabilny zisk z predaja a zvy$enie podielu na trhu. Vdaka
narastajucemu zisku sa budi moct investovat peniaze do rozvoja firmy za i¢elom ziskavania novych

zakaznikov.
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