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1. Uvodné informécie

Firma Kurdo s.r.o. sa zameriava na predaj kancelarskeho nabytku pre malé a stredné firmy, ako

aj pre domacnosti. Cielom je ponuknut funkény a esteticky nabytok s dérazom na kvalitu.

Firma bude sidlit v Bardejove a vyrobky distribuovat bude do celého okresu. Marketing sa bude
pozostdvat prevaine z plagatov strategicky rozmiestnenych v réznych castiach mesta a online

reklamy prostrednictvom socialnych sieti.
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2. Popis podniku

Firma Kurdo s.r.o. je Cerstvo zaloZena firma, ktora vznikla v roku 2025 ako reakcia na rastuci

dopyt po modernom a kvalitnom kancelarskou nabytku.

2.1. Histdria a sucasny stav
Vzhladom na to, Ze ide o Cerstvo zalozenu firmu tak nemdzZzeme hovorit o nejakej historii.
V sucasnosti pracuje vo firme iba majitel' firmy, ktory sa venuje od objedndvania tovaru cez

vybavovanie faktur az po samotnu distribuciu kancelarskeho nabytku.

2.2. Ciele a plany do budicnosti

Hlavnym cielom firmy je dostat sa do povedomia zdkaznikov kvalitnym nabytkom a upevnit si
tak poziciu na trhu. Medzi dalSie ciele je expandovat do PreSovského kraja a nasledne cez stred
krajiny do celého Slovenska. Do buducnosti sa totiz pocita s investiciou o rozsirenie skladov a taktiez

personalu pre efektivny chod firmy. Do Uvahy tieZz prichddza zradenie kamennych predajni do

.....
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3. Analyzy

3.1. Analyza vyrobku alebo sluzby

Firma Kurdo s.r.o. sa zameriava na predaj kanceldrskeho ndbytku ako napriklad pracovnych
stolov, stoli¢iek a skriniek. Produkty pochadzaju vyluéne zo Slovenska ¢im chceme zarudit kvalitu

a podporu domdcej vyroby.

3.2. Analyza spotrebitela

Hlavnou cielovou skupinou su malé a stredné podniky, ktoré hladaju kvalitné kancelarske
vybavenie za rozumnu cenu. Druhou skupinou st zakaznici, ktori pracuju z a potrebuju si zariadit

home office. Zadkazninici kladi déraz na cenovd dostupnost, dizajn a rychlost dodania.

3.3. Analyza trhu a konkurencie
V bardejovskom okrese je viacero predajcov ndbytku. Najvacsiu konkurenciu v rdmci Bardejova

predstavuju firmy Kvokacka a TRUDON, ktori ponukaju sortiment ndbytku a kancelarie.
Firma sa od konkurencie odliSuje najma:

e dovozom nabytku zadarmo v ramci okresu,
e kratkou dodacou lehotou,

e mozZnostou montazZe priamo u zdkaznika




FEI KKUI

4. Organizac¢na Struktura a ¢asovy harmonogram

4.1. Manazment

e Dominik Kuruc, vek 23 rokov, slobodny, vzdelanie Technickd univerzita

Vo firme je zatial jeden ¢len ale ¢asom a s pribudajucimi objednavkami sa firma rozsiri o dalSich

zamestnancov.

4.2. Casovy harmonogram

V ramci ¢asového harmonogramu mame v plane do 6 mesiacov byt jedna z najznamejsich
firiem v bardejovskom okrese. Do roka by sme chceli expandovat do celého Presovského kraja
a taktiez mat v PreSove kamennu predajiiu. Do 3 rokov je v plane pokryt celé Slovensko

s kamennymi predajfiami v krajskych mestach ako je Kogice, Zilina a Bratislava.
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5. Rizikové faktory — SWOT analyza

Silné stranky
e bezplatny dovoz ndbytku v rdmci okresu
e rychla dostupnost tovaru

e predaj vylucne slovenskych vyrobkov

Slabé stranky
e nova znacka na trhu
e zdvislost od dodavatelov

e obmedzené skladové priestory

PrileZitosti
e rastuci zaujem o moderny kancelarsky
nabytok
e rozvojonline predaja
e spoluprdca s firmami pri zariadovani

kancelarii

Ohrozenia
e konkurencia vacsich predajcov
e zvySenie cien materidlov a pohonnych
hmot

e kolisanie dopytu
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6. Financny plan
Financovanie firmy bude v prvych mesiacoch zabezpecené najma zvlastnych zdrojov

a z vynosov z predaja. Do budtcnosti sa pocita s rozsirovanim firmy preto pocditame s moznostou

bankového Uveru v primeranej vyske.

Hlavné vydavky firmy budu tvorit naklady na nakup tovaru od dodévatelov, prevadzka e-
shopu, marketing a ndklady na dopravu nabytku k zdkaznikom. Ro¢né naklady sa predpokladaju

priblizne na drovni 30 000 aZ 35 000E.

Vynosy firmy budu pochadzat z predaja kanceldrskeho nabytku. Priemerné mesacné trzby
sa odhaduju na 5000 az 6000€, ¢o predstavuje rocny obrat priblizne 60 000 az 70 000€. Po odcitani

nakladov sa rocny zisk reinvestuje do rozvoja firmy a to na rozsirenie sortimentu a propagacie.
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