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Popis podniku

Spoloc¢nost Amega s.r.o. bola zalozena 12. oktobra 2025 s cielom poskytovat kvalitné
sluzby v oblasti predaja vypoctovej techniky a elektroniky. Ide o novovzniknuty
podnik so sidlom v Koctrkove, ktory posobi na tzemi Kosic a blizkeho okolia.

Podnikanie je zalozené na ziskavani tovaru od velkodistribitorov a jeho nésled-
nom predaji koncovym zakaznikom. Amega s.r.o. sa zameriava na spolahlivé, znac-
kové produkty, ktoré spliiaji aktudlne technologické a kvalitativne standardy.

Majitelkou a jedinou zamestnankynou spoloc¢nosti je Terézia Drengubiakova,
ktora zodpoveda za vSetky kltcové ¢innosti — od ndkupu a predaja tovaru, cez ko-
munikaciu so zadkaznikmi, az po marketing a administrativu.

Podnikatelsky plan predstavuje zédkladnt viziu a stratégiu rozvoja spolocnosti
Amega s.r.0., ktorej cielom je vybudovat si stabilné postavenie na trhu vypoctovej
techniky v Kosickom regione.

Amega s.r.o. je maloobchodna spolo¢nost zamerana na predaj vypoctovej tech-
niky s planovanou predajnou lokalitou v Kosiciach. Do budtcnosti spolo¢nost pla-
nuje rozsirenie prevadzkovych priestorov a postupné rozvijanie ¢innosti na celé tize-
mie Slovenska.

Aktualne sa pripravuje spustenie e-shopu, ktory umozni pohodlny nakup aj za-
kaznikom mimo Kosického kraja. Kedze podnik je v pociatocnej faze rozvoja, do
budtcnosti sa planuje rozsirenie zamestnaneckého timu, najma o tieto pracovné po-

zicie:

o Manazér prevadzky

Predajca

Rozvazac tovaru

e Servisny technik
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Analyza

Spolocnost Amega s.r.o. posobi v oblasti predaja vypoctovej techniky a prislusen-
stva. Jej podnikatelsky model je postaveny na vyhodnom odkipe tovaru od velko-
distribttorov a naslednom predaji zakaznikom s primeranou obchodnou marzou.

V portféliu dominuju spolahlivé, znackové produkty s garantovanou kvalitou a
zarukou. Do budiucnosti spolocnost planuje rozsirit svoju ponuku o repasovant tech-
niku ako cenovo dostupni alternativu, ako aj o doplnkové sluzby — napriklad insta-

laciu softvéru, konfiguraciu zariadeni ¢i poradenstvo pri vybere techniky.

Analyza trhu

Trh s vypoctovou technikou v Kosiciach je sice vysoko konkurenény, no zaroven sta-
bilne rastie. Tento rast podporuje pokracujica digitalizacia spolo¢nosti, rozsirovanie
online sluzieb a zvysujuca sa potreba spolahlivého hardvéru pre pracu z domu aj v
kancelariach.

Cielovym trhom spolo¢nosti st malé a stredné podniky, zivnostnici a indivi-
dualni zakaznici z Kosického regiénu. Uz v priebehu decembra 2025 sa ocakavaju
prvé objednavky a obchodné transakcie. V prvom roku pdsobenia spolo¢nost pla-
nuje dosiahnut 1-2 % podiel na lokdlnom trhu, s perspektivou postupného rastu v

nasledujucich rokoch.

Analyza vyrobku alebo sluzby

Spolo¢nost Amega s.r.0. sa zameriava na predaj vypoctovej techniky, elektroniky a
suvisiaceho prislusenstva. Hlavnym predmetom ¢innosti je odkup tovaru od velkodis-
tributorov a jeho nasledny predaj koncovym zdkaznikom. Tento model podnikania
umoznuje ponukat zakaznikom Siroky sortiment za vyhodnejsie ceny, bez potreby
vysokych skladovych zasob.

Sortiment pontkanych produktov:
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« Pocitace a notebooky — nové aj repasované zariadenia urcené pre domacnosti,

kancelérie a zivnostnikov.

o Monitory, tlac¢iarne — doplnkové produkty nevyhnutné pre kompletné pracovné

prostredie.
o Siefové zariadenia — smerovace, prepinace a domace Wi-Fi rieSenia.

o Komponenty — pevné disky, paméate RAM, grafické karty, napdjacie zdroje a

dalsie Casti urc¢ené na modernizaciu existujtcej techniky.
o Prislusenstvo a spotrebny material — klavesnice, mysi, kable, tonery, batérie.

Vsetky pontkané produkty st spolahlivé a znackové, pochadzaju od overeného
dodavatela a spiﬁajﬁ kvalitativne standardy EU. Spolo¢nost kladie doraz na zodpo-
vedny vyber tovaru a férovy pomer medzi cenou a kvalitou.

Do budticnosti Amega s.r.o. planuje:

o rozsirit portfélio o repasovant techniku pre zakaznikov, ktori uprednostnuji

ekonomické riesenie,

o pontknut doplnkové sluzby, ako su instalacie softvéru, konfiguracia zariadeni

a zakladna technicka podpora,

« nadviazat spolupracu s firmami, ktorym bude poskytovat komplexné IT vy-

bavenie a servis na mieru.

Analyza spotrebitela

7 hladiska spotrebitelov sa spolocnost orientuje na cielovi skupinu vo veku 25 az
60 rokov, ktora vyzaduje spolahlivi techniku za dostupnii cenu a oceni individualny
pristup. Dlhodobym cielom Amega s.r.o. je budovanie stabilnej a lojalnej klientely
prostrednictvom osobnej komunikacie, rychleho servisu a doveryhodnosti. Zakaz-
nik nie je vnimany len ako odberatel, ale ako partner, s ktorym spolo¢nost rozvija

dlhodoby vztah.
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Analyza konkurencie

Na trhu pdsobi viacero silnych konkurentov, najma velké retazce ako Alza.sk, Nay ¢i
lokalne predajne vypoctovej techniky. Tito hraci profituja z rozsiahlych skladovych
zasob a marketingovych moznosti, avsak ¢asto im chyba osobny pristup a flexibilita,
ktoré st hlavnymi vyhodami spolocnosti Amega s.r.o. Prave mensie prevadzkové
naklady a individudlne rieSenia umoznuju firme pontkat vyhodnejsie ceny, rychlejsie

reagovat na potreby zdkaznikov a prisposobif sa Specifickym poziadavkam trhu.

Organizacéna struktira a manazment

Podnik Amega s.r.o. je zapisany ako spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym, ktorej jedi-
nou vlastnickou a konatelkou je Terézia Drengubiakova, studentka Technickej uni-
verzity v KoSiciach, odbor hospodarska informatika.

Ako jedind osoba v podniku zastava vSetky kltucové funkcie spojené s jeho riade-
nim a kazdodennou prevadzkou. Zodpoveda za obchodné rozhodnutia, ndkup tovaru,
predaj, komunikaciu so zdkaznikmi, administrativne tlohy aj marketingové aktivity.

Tym, ze podnik nema dalsich vlastnikov ani zamestnancov, st vSetky kompeten-
cie a zodpovednosti ststredené v rukach majitelky, ¢o umoznuje rychle rozhodovanie

a flexibilné riadenie firmy v pociatocnej faze jej rozvoja.
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Casovy harmonogram

Etapa Termin Ciel

Zalozenie spolo¢nosti | 09/2025 Registracia a zapis do obchodného registra.

Prvé nakupy tovaru 10-11/2025 Nadviazanie spoluprace s velkododavatelmi
a nakup pociatocného sortimentu.

Zaciatok predaja 11-12/2025 Ziskanie prvych zdkaznikov a realizacia
uvodnych obchodnych transakcii.

Rozsirenie produkto- | 2026 Zaradenie novych typov techniky a doplnkov

vej ponuky do predaja podla aktualnych trendov.

Stabilizacia na trhu 2027 Vybudovanie stabilnej zdkaznickej zakladne

a pozitivneho mena firmy v Kosiciach.

SWOT analyza spoloc¢nosti Amega s.r.o.

Silné stranky (Strengths)

o Umiestnenie podniku 3
o Flexibilita a schopnost rychlo reagovat na potreby 4
zakaznikov

e Osobny a individualny pristup ku klientom 5t
e Dobra znalost lokdlneho trhu 3
o E-shop 5
Spolu 20
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Slabé stranky (Weaknesses)
o Obmedzeny kapital a finanéné zdroje
o Maly tim — vysoké pracovné zatazenie

o Zévislost od dodévatelov tovaru

W W = Lt

o Slabsia marketingova pritomnost

Spolu 15

Prilezitosti (Opportunities)

o Rastici dopyt po vypoctovej technike v domacnos- 5
tiach aj firmach

e Spolupraca s lokdlnymi partnermi a I'T servismi
» Rozvoj online predaja a e-commerce

o MozZnost rozsirenia sortimentu o repasovanu techniku

= W e

o Trend digitalizacie a prace z domu

Spolu 20

Hrozby (Threats)

« Silnd konkurencia velkych retazcov (Alza, Nay)
« Kolisanie cien hardvéru na trhu

e Zmeny v legislative alebo danovej politike

W W = Dt

o Pokles kupnej sily obyvatelstva

Spolu 15

Na zaklade hodnotenia SWOT analyzy sa spolocnost Amega s.r.o. nachddza v

kvadrante SO (ofenzivna stratégia). Hlavnym cielom podniku je vyuzit svoje silné
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stranky a trhové prilezitosti na upevnenie pozicie v regione Kosic a postupny rozvoj

firmy.

Finan¢ny plan

Finan¢ny plan spolocnosti Amega s.r.o. poskytuje prehlad o pociatoénych nakla-
doch a rozdeleni vstupného kapitalu vo vyske 5 000 €. Prostriedky budu vyuzité na

zakladné vybavenie, ndkup tovaru a marketingové aktivity.

Polozka Suma (€)
Prendjom a zariadenie priestoru 1 000
Pociatocény nakup tovaru 2 000
Reklama a marketing 500
Softvér a administrativa 500
Rezerva 1 000
Spolu 5 000

Finan¢né prostriedky buda vyuzité efektivne na pokrytie zdkladnych potrieb
podniku pri jeho rozbehu. Rezerva vo vyske 1 000 € bude sluzit ako finanény vankus

pre nepredvidané vydavky alebo dalsie investicie.
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