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1. Zakladna charakteristika firmy

Nazov firmy

John Lemon s.r.o.

Pravna forma

Spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym

I¢o 20250958
Zl 10 000 €
Sidlo Jedlikova 9, 040 01 KoSice

Datum zaloZenia

1.10.2025

Majitel firmy

Valeriia Voloshyna

Oblast podnikania

Vypoctova technika

Predmet podnikania

Kldpa a predaj tovaru v oblasti vypoctovej techniky

E-mail

valeriia.voloshyna@student.tuke.sk



mailto:valeriia.voloshyna@student.tuke.sk

2. Popis podniku
Historia firmy
Spoloc¢nost John Lemon s.r.o. bola zaloZend v roku 2025 v KoSiciach s ciefom priniest na trh
spolahlivé produkty a moderné rieSenia v oblasti vypoctovej techniky. Myslienka vzniku firmy
vznikla z rasticeho dopytu po kvalitnej technike za dostupné ceny a z presvedcenia, Ze

technoldgie mo6zZu zjednodusit pracu aj kazdodenny Zivot fudi. Od svojho zaloZenia sa

spolocnost orientuje na profesionalny pristup, inovacie a spokojnost zakaznikov.
Opis ¢innosti
Firma John Lemon s.r.o. sa zameriava na:

e ndkup a predaj pocitacov, notebookov, komponentov a prislusenstva,
e distribuciu tovaru koncovym zakaznikom a firmam,
e technické poradenstvo a zakladny servis,

e propagaciu produktov prostrednictvom internetu a socialnych sieti.
Poslanie

Ciefom firmy John Lemon s.r.o. je poskytovat zakaznikom kvalitné a spolahlivé produkty z

oblasti vypoctovej techniky, ktoré zlepsuju ich pracu a kazdodenny Zivot.
Vizia

Stat sa modernou, déveryhodnou a inovativnou spolo¢nostou v regiéne Kosic, ktord prinasa

technologické rieSenia.



3. Analyza spotrebitel'a
Cielovou skupinou spolo¢nosti John Lemon s.r.o. su predovsetkym mladi zacinajuci
podnikatelia: Studenti Ekonomickej fakulty (3. ro¢nik) a fakulty Informatiky (5. ro¢nik) na

univerzite v KoSiciach.

Ide o Studentov, ktori sa v rdmci Studia prvykrat stretdvaju s podnikanim a zakladaju vlastné
firmy. Pre Uspesny Start svojich projektov potrebuju kvalitné a spolahlivé vybavenie kancelarii a

vypoctovu techniku.

Tito zakaznici hladaju moderné technologické rieSenia za dostupné ceny, ktoré im umoznia
efektivne pracovat, prezentovat projekty a rozvijat podnikatelské napady. KedZe vacsina z nich
s podnikanim len zacina, ocenuju osobny pristup, odborné poradenstvo a moznost rychlej

dodavky tovaru.
Hlavné charakteristiky cielovej skupiny:

e vek: 20 — 25 rokov,

e vysokoSkolski Studenti so zdujmom o podnikanie,
e obmedzeny finanény rozpocet,

e dobraz na kvalitu, funkénost a moderny dizajn,

e preferencia rychlych a spolahlivych sluzieb.



4. Analyza konkurencie
Na trhu posobi 18 konkurenénych spolocnosti, ktoré takisto zaloZili Studenti univerzity. Firmy
sa takisto Specializuju na predaj pocitacovej techniky a nakupuju tovar od tej istej centralnej

spolo¢nosti, o znamena, Ze ponukany sortiment je velmi podobny.

To predstavuje konkurenénu vyzvu pre spolo¢nost John Lemon s.r.o. — odliSit sa nie cenou, ale

kvalitou pouzivatelského zazitku a komunikaciou so zakaznikmi.
Hlavné konkurencné faktory na trhu:

e prehladnost a jednoduchost webovej stranky,
e vizualne prijemny dizajn a pouZivatelsky priatelské rozhranie,
e rychlost ndkupu a jasny proces objednavania,

e spoOsob online prezentacie a propagacie.

Spolocnost John Lemon s.r.o. planuje vyniknit modernou a zaujimavou webovou strankou
firmy, kde zakaznik rychlo ndjde to, ¢o potrebuje, bez zbytocnych krokov a otazok. Cielom je,

aby cely proces nakupu bol jednoduchy, rychly a prijemny.

Zaujimavym zistenim je aj to, Ze zoznam registrovanych studentskych firiem je zoradeny podla
abecedy, ¢o mdze ovplyvnit spravanie zdkaznikov. Firmy, ktoré sa nachadzaju vyssie v zozname,
mozZu mat vacsiu navstevnost. Nazov John Lemon bol preto zvoleny tak, aby p6sobil originalne,
zapamatatelne a odliSil sa od beinych ndzvov, ktoré Casto len opisuju predmet podnikania

alebo meno zakladatela.

V sucasnosti nemdme dostupné informdcie o cenovej politike, dizajne webovych stranok ani o
kvalite sluzieb konkurentov, preto sa analyza zameriava najma na mozné oblasti odliSenia a

potencialne vyhody nasej firmy.



5. Informacie o manazmente a zamestnancoch
Spolocnost John Lemon s.r.o. funguje ako mald, dynamicka firma s Uspornou organizacnou
Strukturou. Kazdy ¢len timu ma jasne definované ulohy a zodpovednosti, ktoré zabezpecuju

plynuly chod e-shopu a spokojnost zakaznikov.

1. Konatel spolocnosti — Valeriia Voloshyna, Bc.
Vzdelanie: TUKE, FEI (odbor: Hospodarska informatika)
Zodpovednosti: riadenie firmy, komunikdcia s dodavatelmi, financné planovanie,

strategické rozhodnutia.

2. Spravca e-shopu — Martin Soltés, Bc.
Vzdelanie: TUKE, FEI (odbor: Informatika)
Zodpovednosti: technickd sprava e-shopu, aktualizacia produktov, Gdrzba webovej
stranky, kontrola objednavkového systému. Martin ma skusenosti s webdizajnom a

tvorbou online obchodov, ¢o zarucuje funkény a pouzivatelsky privetivy e-shop.

3. Marketingova a obchodna Specialistka — Katarina Novotna, Bc.
Vzdelanie: TUKE, EKF (odbor: Ekondmia a manazment)
Zodpovednosti: propagacia produktov, sprava socidlnych sieti, reklama, komunikacia so
zakaznikmi.
Katarina sa Specializuje na digitdlny marketing a pomaha firme budovat viditelnost a

déveryhodnost na trhu.

4. Zakaznicka podpora a logistika — Tomas Hric, Bc.
Vzdelanie: TUKE, BERG (odbor: Komercéna logistika)
Zodpovednosti: spracovanie objednavok, komunikacia so zakaznikmi, koordindcia
dorucenia tovaru, zdkladna technicka pomoc.
Tomas ma technické znalosti a skdsenosti s pracou so zakaznikmi, ¢o zarucuje rychle a

spolahlivé rieSenie problémov.



5. SWOT analyza

Silné stranky (Strengths) Slabé stranky (Weaknesses)

Mlady, odborne vzdelany tim s kombindciou Kratka histéria firmy — nizka znamost na trhu.
ekonomickych a IT znalosti.

Moderna a pohodInd webova stranka firmy s Obmedzené finan¢né zdroje na marketing a

rychlym pristupom k online obchodu rozvoj.

FI,exibiIlita a rychla reakcia na potreby Maly podet zamestnancov — vi&sia pracovna
zakaznikov. zatas.

Osobny pristup k zdkaznikom a rychla Zavislost od jedného dodavatela techniky.

komunikacia.

Prilezitosti (Opportunities) Hrozby (Threats)

Rastuci zaujem Studentov o podnikanie a IT Silna konkurencia medzi Studentskymi
produkty. firmami.

Moznost rozsirenia sortimentu a online sluZieb | Rychle technologické zmeny na trhu.
(napr. servis, poradenstvo).

P'ropagécia cez univerzitné kanaly a socialne Riziko nizkej lojality zakaznikov pri podobnej
siete. ponuke konkurencie.
Moznost dlhodobej spoluprace s univerzitou Kolisanie cien techniky a dodacich lehét.

alebo IT firmami.
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