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Zakladné udaje o firme

Nazov firmy: Trinh, s.r.o.

1C0: 20250949

Zakladné imanie: 5 000 €

Majitel firmy: Trinh (Student)

Adresa firmy: Watsonova 10, 040 01 KoSice
Telefénne cislo: 0904 123 456

E-mail: trinh@student.tuke.sk



1. Sumar

Firma Trinh, s.r.o. vznikla v roku 2025 v KoSiciach. Zakladatel'om a jedinym majitel'om je
Student Ekonomickej fakulty TUKE. Firma sa Specializuje na oblast vypoctovej techniky -
predaj, servis a montaz pocitaCovych komponentov a kancelarskej techniky. Podnik bude
posobit v Kosiciach a okoli a zameriavat’ sa na malé a stredné podniky, ako aj
individualnych zdkaznikov. Hlavnou konkuren¢nou vyhodou budu nizke ceny, kvalitny
servis a osobny pristup.

2. Charakteristika firmy

2.1 Historia a opis Cinnosti

Trinh, s.r.o. vznikla s ciel'om poskytovat kvalitné sluzby v oblasti vypoctovej techniky. Firma
bude zabezpecovat predaj a servis pocitacov, notebookov, tlaCiarni a prislusenstva. Okrem
toho bude poskytovat poradenstvo pri vybere zariadeni a montaz kancelarskych sieti.
Hlavnym ciel'om je priniest zdkaznikom spol’ahlivé rieSenia a rychly servis.

2.2 Legislativa

Spolo¢nost podnika na zaklade Zivnostenského opravnenia vydaného Okresnym tiradom
KoSice. Trinh, s.r.o. je zapisana v Obchodnom registri SR ako spolo¢nost’ s ru¢enim
obmedzenym, so zakladnym imanim 5 000 €. Predmet ¢innosti zahffia: predaj vypoctovej
techniky, servis elektroniky, instalaciu softvéru a sietovych rieSeni.

3. Informacie o manazmente a zamestnancoch

3.1 Manazment a kl'ucovi predstavitelia

e Trinh - riaditel firmy, zodpovedny za celkovy chod spolo¢nosti a obchodné rozhodnutia.
 Peter Nguyen - technik IT, zodpovedny za servis a technicka podporu.

¢ Anna Kovacova - uctovnicka, zodpovedna za financie a administrativu.

3.2 Ciele firmy

Kratkodobé ciele: etablovat sa na trhu v KoSiciach a ziskat prvych stalych zakaznikov.
Dlhodobé ciele: rozsirit posobenie na cely vychodoslovensky region a vytvorit' siet
pobociek.

4. Marketing a prieskum trhu

4.1 Analyza trhu a konkurencie

Trh s vypoctovou technikou je dynamicky a konkurencieschopny. V KoSiciach p&sobi
viacero firiem, ktoré ponukaji podobné produkty. Firma Trinh, s.r.o. sa bude odlisovat
kvalitou sluzieb, osobnym pristupom a rychlou reakciou na potreby klienta.



4.2 SWOT analyza
Silné stranky:

o kvalitny servis

¢ individualny pristup
e nizsie ceny

e rychle dodanie

Slabé stranky:
¢ nova firma na trhu
* mensi pocCet zamestnancov

Prilezitosti:
« rastuci dopyt po IT sluzbach
« rozvoj digitalizacie a prace na dial'ku

Hrozby:
« vysoka konkurencia
e rychle technologické zmeny



5. Analyza konkurencie

Na trhu v KoSiciach p6sobi viacero spolo¢nosti, ktoré poskytuji podobné sluzby v oblasti
vypoctovej techniky, ako napriklad Datacom KosSice, TvojePC.sk a IT Servis Plus. Vac¢Sina
konkurentov sa zameriava na velkoobchod alebo Specializovany servis. Firma Trinh, s.r.o.
sa bude odliSovat osobnym pristupom, rychlou odozvou a vyjazdom k zakaznikovi priamo
na miesto. Zakaznici ocenia niZ$iu cenu za servis a priamu komunikaciu bez
sprostredkovatel'ov.

6. Analyza produktov a zakaznikov

Hlavnymi produktmi a sluzbami firmy Trinh, s.r.o. st predaj pocitacov, notebookov,
tlaciarni a komponentov, servis vypoctovej techniky, montaz sieti a softvérové poradenstvo.
Ciel'ovymi zakaznikmi st malé a stredné podniky, Zivnostnici a individualni pouZivatelia,
ktor{ hl'adajd rychle a spol'ahlivé rieSenia. Zakaznici v tejto oblasti ocetiuju kvalitu,
dostupnost a dobré ceny.

7. Marketingovy plan (4P)

¢ Product (produkt): vypoctova technika, servis, montaz a poradenstvo.

¢ Price (cena): konkurenc¢né ceny s moZnostou zl'avy pre stalych klientov.

* Promotion (propagacia): reklama na socialnych sietach, webova stranka, letaky a osobné
odportcania.

¢ Place (miesto): kamenna prevadzka v KoSiciach a online objednavky prostrednictvom e-
mailu alebo webu.

8. Financny plan

Firma planuje zakladné imanie vo vyske 5 000 €. PoCiatocné investicie budil smerovat do
nakupu vybavenia, prendjmu priestorov a marketingu. Odhadované mesac¢né naklady su
priblizne 2 000 € (najom, mzdy, material, reklama). Predpokladané mesacné trzby v prvom
roku su 2 500 - 3 000 €, ¢o by znamenalo mierny zisk po prvych mesiacoch. Cielom je
dosiahnut navratnost investicie do 12 mesiacov a v druhom roku rozsirit sortiment o nové
sluzby.



