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Firma Čierny šuter, s.r.o. vznikla 20.októbra 2025 v Košiciach. Zakladateľom a zároveň jediným majiteľom firmy je  podnikateľ Michal Sabol, ktorý je študentom Ekonomickej fakulty Technickej univerzity v Košiciach. Znižovanie počtu zamestnancov je prvý krok konzultačných spoločnosti ako je napríklad McKinsey&Company. Túto stratégiu som sa preto rozhodol využiť aj pri mojom podnikaní. Michal Sabol vykonáva funkcie: riaditeľ,  šéf logistiky, IT manažér a ekonóm. 
 
Marketingová politika bude zabezpečovaná predovšetkým prostredníctvom zúčastňovaním sa workshopov zameraných na networking. Stretnutí organizovanými finančnými inštitúciami ako sú Veľká Štvorka auditu: KPMG, PWC, EY a DeLoitte. Finančníci strávia dlhé hodiny vo svojich kanceláriách a tak si vyžadujú pohodlný nábytok. Táto firma bola založená s víziou zvyšovania hodnoty pre akcionárov a vlastníkov spoločnosti. Taktiež využijeme Search Engine Marketing na cielene vyhľadávanie zákazníkov ktorí si vyžadujú kancelársky nábytok najvyššej kvality 
 
Firma Čierny šuter, s.r.o. bude poskytovať svoje produkty v meste Košice a jeho okolí. V Rámci Košíc plánujeme rozšíriť svoje pôsobenie otvorením kamenného obchodu. Ak po úspešnom hospodárení presvedčíme banky o našej rentabilite a solventnosti s veľkou radosťou nám poskytnú úver na rozšírenie nášho podnikania. Koniec koncov kde by boli banky bez dlhu.
 
V košickom regióne existuje mnoho firiem, ktoré sa zaoberajú predajom nábytku. Len v nedávnej minulosti v Košiciach vyrástol nový architektonicky zázrak 21. storočia pri kruhovom objazde na Moldavskej ceste. Lokácia blízko mesta s potenciálom aký už nie je sa využila na postavenie ďalšieho reťazca s lacným nábytkom. V tejto časti mesta nájdeme 4 ďalšie podobne medzinárodne korporátne predajne. Tie sú zamerane na predaj nábytku širokému obyvateľstvu zatiaľ čo my sa budeme cieliť na uzkosegmentovanú skupinu. Čo sa týka prevedenia budeme poskytovať nábytok vyrábaný v zahraničí z kvalitných materiálov.
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Firma Čierny šuter, s.r.o. vznikla 20.10.2025 v Košiciach. Zakladateľom a zároveň jediným majiteľom je košický začínajúci podnikateľ Michal Sabol. 
Je to nová prosperujúca firma na trhu v odvetví kancelárskeho nábytku. Firma vznikla za účelom ponúknuť kvalitné, cenovo prístupné len najvyššej vrstve a moderné vybavenie pracovného prostredia. Pretože príjemná atmosféra a prostredie v práci vedie aj k lepším pracovným výkonov, čo sa odzrkadľuje aj na ziskovosti podniku. Jednou z najdôležitejších aktivít, ktorou sa orientujeme na moderné vybavenie kancelárií, je predaj kancelárskeho nábytku firmám ale i individuálnym odberateľom a následný dovoz tovarov. 
 
Firma vykonáva 3 základné aktivity v súvislosti s jej podnikateľskou činnosťou: 
· nákup kancelárskeho nábytku od odberateľov, z veľkoskladov 
· predaj nakúpeného tovaru 
· distribúcia zakúpeného tovaru klientom 
· propagácia produktov prostredníctvom rôznych foriem reklamy 
· ďalšie pomocné a odborné práce 
 
Firma Čierny šuter s.r.o. je vlastne akýmsi prostredníkom medzi firmami a podnikateľmi, ktorí potrebujú zariadenie do kancelárie alebo zmodernizovať vzhľad svojej kancelárie a veľkoskladmi, od ktorých odberáme produkty. Podobne ako naši menovci v Blackrock, Inc.  ktorí pôsobia ako sprostredkovatelia na finančných trhoch, aj my sa snažíme poskytnúť široké portfólio produktov na nabytkovom trhu.
 
Výhody firmy nachádzame predovšetkým v : 
· široký sortiment nábytku 
· kvalita ponúkaných komodít 
· moderný vzhľad produktov  
· rýchle dodanie objednávky 
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Splnenie legislatívnych predpokladov podnikania 
Spoločnosť podniká na základe živnostenského listu vydaného Živnostenským oddelením Obvodného úradu v Košiciach, Hroncova 13 dňa 20.októbra 2025.  
 
Skutočnosti zapísané v obchodnom registri Oddiel: S.r.o. 
Obchodné meno: Čierny šuter, s.r.o. 
Sídlo: Záhradná 420, 044 31, Sokoľ 
IČO: 20250929
Deň vzniku: 20.10.2025 
Právna forma: spoločnosť s ručením obmedzeným 
 
Základné imanie: 	5 000 € (splatené) 
Zakladateľ: 	                Michal Sabol, Záhradná 420, 04431, Sokoľ
 	 
Predmet činnosti: 
· nákup kancelárskeho nábytku 
· predaj kancelárskeho nábytku 
· distribúcia zakúpeného tovaru 
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· Michal Sabol, vek 21 rokov, slobodný, vzdelanie Gymnázium Šrobárova 1, Košice, aktuálne študent TUKE, Ekonomická fakulta - riaditeľ šéf logistiky, IT manažér a ekonóm

Organizačná štruktúra firmy 

Je veľmi jednoduchá nakoľko som tu sám a robím všetko naraz.
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· krátkodobé ciele: hlavným krátkodobým cieľom firmy je dostať sa do povedomia potenciálnych zákazníkov, prezentácia dobrého mena firmy, prípadne ich posilnenie 
· dlhodobé ciele: medzi dlhodobé ciele  firmy patria najmä rozširovanie kapacitných možností firmy, rozširovanie okruhu činností. Ďalším cieľom je rozšíriť pôsobnosť firmy mimo Košice ( napr. Prešov, Poprad, eventuálne aj susediace krajiny) 
 
Umiestnenie firmy 
Firma sídli v rodinnom dome na Záhradnej ulici č.420 v Sokoli. Nábytok sa bude zasielať outsourced pracovníkmi. Eventuálne plánujeme rozšíriť svoje pôsobenie na Štúrovu ulicu v Košiciach nakoľko pozdĺž nej sídli množstvo korporátnych firiem a tak by sme sa priblížili našej cieľovej skupine.
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V Košiciach a blízkom okolí Košíc, ako metropola východu, je z hľadiska vysokej koncentrácie podnikateľských subjektov ( výrobných, obchodných a poskytujúcich služieb) veľmi významné miesto na podnikanie a mnoho podnikov môže využívať túto výhodu. 
Podmienky na trhu nie sú ľahké  kvôli neustálym vykývom na finančných trhoch. Aj keď vaša firma nie je priamo obchodovaná na finančných trhoch, nie je o nič menej ohrozená pred náhlymi zmenami. Inflácia ako prirodzená súčasť ekonomického vývoja nás ale všetkých ovplyvňuje a tak je náročne sa presadiť na trhu. Na druhej strane produkt, ktorý ponúka naša firma, pomáha pri zariaďovaní kancelárií priamo finančníkom ktorých cene rady by nám mohli pomôcť v prekonávaní finančných kríž. Koniec koncov naši menovci v Blackrock Inc. priamo radili vládam a centrálnym bankám ako prekonať krízy ktoré možno z malej časti spôsobili no hlavne na nich pekne zbohatli. 
 V Košickom regióne existuje mnoho firiem, ktoré sa zaoberajú predajom nábytku. Hlavnou konkurenčnou výhodou podniku bude výhodnejšia cena jeho služieb. Tá bude v porovnaní s cenami konkurencie nižšia v priemere o 40 %. Nakoľko tieto firmy sa zaoberajú predajom lacného nábytku je to pochopiteľne. Našim menom vám ale zaručíme kvalitu za ktorú si je treba priplatiť, ako vo všetkom.
 
[bookmark: _GoBack]Firma Čierny Šuter s.r.o. bude poskytovať svoje produkty v meste Košice a jeho okolí.. Hlavným segmentom firmy bude najvyššia príjmova skupina pracujúca v sterilnom korporátnom prostredí bez duše. Dlhé hodiny stavene pri počítačoch si vyžadujú nábytok najvyššej kvality. V meste je dostatok firiem zaoberajúcich sa lacným nábytkom no produkt našej kvality si vytvorí svoj vlastný trh.  
  
[bookmark: _Toc8662]SWOT analýza 
 
 Poslanie firmy 
Maximalizovať hodnotu pre akcionárov. 
Cieľ firmy 
Cieľom firmy je dostať sa do povedomia zákazníkov a získať si dobré meno u klientely. Aby súčasná klientela šírila ďalej spokojnosť a tým firma získavala nové objednávky. 
 
Silné stránky (strenghts): 
· ceny kancelárskeho nábytku  	 	 	 	 	 	  	 3
· poloha firmy  	 	 	 	 	 	 	 	             3 
· výrobková politika                                                                                          5             
· kvalita výrobkov 	 	 	 	 	 	                         5 
· propagácia produktov  	 	 	 	 	 	 	  4   

	                   	20 
Slabé stránky (weaknesses): 
· nedôverčivosť voči novým produktom 	 	 	 	 	  4 
· ekonomická situácia  	 	 	 	 	 	 	  5 
· závislosť od dodávateľov  	 	 	 	 	 	 	  4 
· malá oblasť pôsobenia  	 	 	 	 	 	 	  5 

	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 18 
                                                                                                                              	 
Vonkajšie príležitosti (opportunities): 
· schopnosti a skúsenosti majiteľa  	 	 	 	 	 	  2 
· ľahší prístup k novým technologickým postupom a metódam 	              4 
· znižovanie nákladov pri výrobe kvalitnejšími zariadeniami   	              5 
· trhová príležitosť na trhu  	 	 	 	 	 	 	  4                 

                                                                                                                       15                              
Hrozby (threats): 
· zmeny vonkajšieho ekonomického a legislatívneho prostredia 	 	4 
· pomalý rast odvetvia  	 	 	 	 	 	 	3 
· meniaci sa vkus a potreby zákazníkov  	 	 	            3 
· zvýšenie nájomného               	 	 	                                    4 

                                                                                                                      14 
 
Na základe tejto analýzy sa firma nachádza v kvadrante SO (ofenzíva). Hlavným cieľom preto bude koncentrovať sa na rozvoj výrokov a služieb a neustále inovovať tieto výr
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