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1 Sumar

Spolo¢nost’ Korosa, s.r.o. bola zaloZena 1. oktdbra 2025 v Kosiciach. Jej
zakladatel'om a zaroven konatel'om je Adam Koros, absolvent Ekonomickej fakulty
Technickej univerzity v Kosiciach, ktory sa rozhodol vyuzit’ svoje znalosti z oblasti
podnikania a marketingu pri vytvoreni moderného a spol’ahlivého podniku. Firma zacina
svoju ¢innost’ ako maly, dynamicky sa rozvijajici podnik, ktorého cielom je vybudovat’ si

stabilné miesto na trhu s kancelarskym nabytkom.

Hlavnym zameranim spolocnosti je predaj kvalitného kancelarskeho nabytku pre
firmy, inStiticie a jednotlivcov. Korosa, s.r.0. sa orientuje na produkty, ktoré spajaju
funk¢nost, dizajn a prijatelnu cenu. Filozofiou firmy je vytvarat’ pracovné prostredie,
ktoré podporuje efektivitu, kreativitu a pohodlie zamestnancov. Spolo¢nost’ ponuka
komplexné sluzby — od vyberu vhodného nabytku az po jeho dovoz a montéz priamo u

klienta.

Marketingova stratégia bude zamerana na budovanie povedomia o znacke v regione
prostrednictvom online reklamy, socialnych sieti, letdkov a partnerskej spoluprace s
firmami. Zaroven sa bude klast’ doraz na osobny pristup k zékaznikom a kvalitny servis po
predaji. Firma planuje aktivne spolupracovat’ aj s mensimi podnikatel'mi a za¢inajucimi

firmami, ktorym pontukne cenovo dostupné rieSenia pre zariadenie ich kancelarii.

Sidlo spolo¢nosti sa nachadza na ulici Obrody 5 v KoSiciach, ¢o predstavuje vyhodnu
polohu z hl'adiska dostupnosti a logistiky. Korosa, s.r.0. zacne svoju ¢innost’ s
osemclennym timom pracovnikov, ktorého tllohou bude zabezpecit’ plynuly chod

prevadzky, predaja a marketingu.

Napriek silnej konkurencii v segmente predaja nabytku sa spolo¢nost’ odliSuje
individudlnym pristupom, modernym dizajnom a priaznivejSou cenovou politikou, ktoré
jej umozni oslovit’ Siroké spektrum zakaznikov v KoSickom regione a postupne rozsirit’

posobnost’ aj do okolitych miest.




2 Charakteristika firmy

2.1 Historia a opis ¢innosti firmy

Spolocnost’ Korosa, s.r.0. bola zalozena dia 1. oktébra 2025 v Kosiciach s ciel'om
poskytovat’ moderné rieSenia pre zariadenie kancelarskych a administrativnych priestorov.
Zakladatel’ firmy Adam Kor6s sa rozhodol vstupit' na trh s viziou priniest’ zdkaznikom
kombinaciu kvality, funk¢nosti a estetického dizajnu za prijatelnu cenu.

Firma sa zameriava predovsetkym na predaj kancelarskeho nabytku pre podnikatel'ské
subjekty, institacie, ale aj individualnych zakaznikov. Jej hlavnym cielom je zjednodusit’

proces vybavenia kancelarii — od vyberu vhodného nabytku az po jeho dodanie a inStalaciu.

Hlavné aktivity spolo¢nosti zahfnaju:

nakup a predaj kancelarskeho nabytku od spolahlivych dodéavatel'ov,

sprostredkovanie objednavok podl'a poziadaviek klienta,

e dopravu a montaz nabytku priamo u zédkaznika,

poskytovanie poradenskych sluzieb v oblasti interiérového dizajnu,

e propagaciu prostrednictvom reklamy a osobného marketingu.

Firma Korosa, s.r.0. chce pdsobit’ ako spolahlivy partner pre podniky aj jednotlivcov,
ktori hl'adaju kvalitné vybavenie kancelarii s modernym vzhl'adom a praktickym vyuzitim.
Ciel'om podniku je vybudovat’ si dlhodobé obchodné vztahy a ziskat stabilné postavenie

na regionalnom trhu.

Vyhody spolo¢nosti spo¢ivajii najma v:

flexibilite a rychlosti dodania,

Sirokom sortimente produktov,

dostupnej cene,

doraze na kvalitu a spokojnost’ zékaznika.




2.2 Legislativa

Splnenie legislativnych predpokladov podnikania

Spolocnost’ Korosa, s.r.0. podniké v sulade so zakonom ¢. 455/1991 Zb. o zZivnostenskom
podnikani a spiiia vietky legislativne predpoklady na vykon svojej &innosti.

Podnikatel’sky subjekt je zapisany v Obchodnom registri Okresného sudu KoSice I, v
oddiele S.r.o., s tymito udajmi:

e Obchodné meno: Korosa, s.r.0.

e Sidlo: Obrody 5, 040 11 Kosice

o ICO: 10874523 (fiktivne)

e Datum vzniku: 1. 10. 2025

e Pravna forma: spolo¢nost’ s ru¢enim obmedzenym
e Zakladné imanie: 5 000 € (plne splaten¢)

e Zakladatel’: Adam Kor6s, Obrody 5, 040 11 KoSice

Predmet ¢innosti:

e kupa tovaru na ucely jeho predaja konecnému spotrebitelovi (maloobchod),
e kupa tovaru na ucely jeho predaja inym prevadzkovatel'om (vel’koobchod),
e sprostredkovatel'ska ¢innost’ v obchode,

e reklamné a marketingové sluzby,

e montdz a dovoz nabytku.




3 Informacie o manazmente a zamestnancoch

3.1 ManazZzment a kPucovi predstavitelia firmy

Riadenie spolo¢nosti Korosa, s.r.0. je zalozené na zodpovednosti, odbornej
sposobilosti a efektivnej komunikécii medzi jednotlivymi oddeleniami. Ciel'om

manazmentu je zabezpecit’ plynuly chod firmy, spokojnost’ zakaznikov a neustaly rast

podniku.

Adam Kor6s — zakladatel” a konatel’ spolocnosti, vek 26 rokov, absolvent
Ekonomickej fakulty TUKE. Zodpoveda za strategické rozhodovanie, vedenie firmy,

kontrolu finan¢nych tokov a obchodné rokovania s dodavatel'mi a kI'i€ovymi

zakaznikmi.

Maria FarkaSova — zastupkyna riaditel'a pre obchod a marketing, vek 30 rokov,

vysokoskolské vzdelanie II. stupiia, prax v oblasti predaja. Zodpoveda za marketingova

komunikaciu, propagaciu a budovanie vzt'ahov so zakaznikmi.

Organizacna Struktira firmy

-

Adam Koros

Riaditel

J

~

.

Zastupca riaditela
pre obchod a marketing

~N

J

( p
Obchodni ) ’

zastupcovia (2) Predavacky (2) Sekretéarka

. J

( ™

Dizajnér
interiérov
\ J




3.2 Ciele firmy

Kratkodobé ciele:

e uspesné uvedenie znacky Korosa na trh a ziskanie prvych stalych zédkaznikov,
e vytvorenie pozitivneho imidzu firmy v regione,
o efektivna propagacia prostrednictvom regionalnych médii a internetu,

e optimalizacia vnutornych procesov a logistiky.
Dlhodobé ciele:

e rozsirenie pdsobnosti firmy do PreSovského a Banskobystrického regionu,

e rozvoj vlastnej kolekcie nabytku pod znackou Korosa design,

e vytvorenie stabilnej siete dodavatel'ov a partnerskych firiem,

e zabezpecCenie trval¢ho rastu obratu a zisku,

e posilnenie spolo¢nosti ako spolahlivého a ekologicky zodpovedného predajcu

kancelarskeho nabytku.

Umiestnenie firmy

Firma sidli v prenajatych priestoroch na ulici Obrody 5 v KoSiciach. Prevadzka sa
nachadza v dobre dostupnej Casti mesta s dostatkom parkovacich miest a dopravnym
napojenim. V blizkosti sa nachadza viacero obchodnych centier, Co zvySuje atraktivitu

lokality pre zakaznikov.




4 Marketing a prieskum trhu

4.1 Analyza trhu, konkurencie a zakaznikov

Trh s kancelarskym nabytkom na Slovensku je pomerne rozvinuty a v poslednych rokoch
sa vyznacuje rastucim dopytom po modernych a ergonomickych rieSeniach pracovného
prostredia. V meste KoSice a jeho okoli posobi viacero firiem zaoberajicich sa predajom
nabytku, avSak velka Cast’ z nich ponuka sortiment ur¢eny najma pre domacnosti. Spolocnost’
Korosa, s.r.o. chce preto vyuzit' tito medzeru na trhu a sustredit’ sa vyluéne na komplexné

vybavenie kancelarii — od zakladného mobiliaru az po doplnky a montdzne sluzby.

Cielovym segmentom su najma:
e malé a stredné podniky, ktoré potrebuju zariadit’ kancelarske priestory,
e Statne inStitacie a Skoly, ktoré hl'adaji cenovo dostupné rieSenia,
e Zivnostnici a za¢inajuce firmy, ktorym firma pontka individudlny pristup a vyhodné
ceny,
e CiastoCne aj sukromni zakaznici, ktori checu kvalitny kanceldrsky ndbytok do domécich

pracovnych priestorov

V stcasnosti je dopyt po kancelarskom nabytku ovplyvneny aj rastom home-office
trendu, ¢o vytvara nové podnikatel'ské prilezitosti. Korosa, s.r.0. planuje reagovat’ na tieto
trendy ponukou ergonomickych stolov, nastaviteI'nych stoli¢iek a doplnkov vhodnych pre
pracu z domu.

Konkurencia v regione Kosic zahffia vicSie retazce ako napriklad Asko Nabytok,
Decodom alebo Phase, ale aj mensich lokalnych predajcov. Hlavnou konkuren¢nou vyhodou
firmy Korosa, s.r.o. bude kombinécia priaznivejSej ceny (v priemere o 15-20 % niZsej),
rychlej dodavky, a osobného pristupu k zakaznikovi.

Distribucia bude zabezpefend vlastnou dopravou v rdmci Kosického regionu, pri¢om
firma planuje v budicnosti nadviazat’ spolupracu s kuriérskymi spolocnost’ami na pokrytie

SirSieho uzemia Slovenska.




Spolocnost’ bude svoje sluzby propagovat’ prostrednictvom:
e reklamnych letakov a vizitiek,
e prezentacii na socidlnych sietach (Facebook, Instagram),
¢ lokalnej inzercie v tlaci a online portaloch,

e Ucasti na regionalnych vystavach a podnikatel'skych podujatiach.

Cielom marketingovej stratégie je vybudovat znaCku, ktora sa spdja s kvalitou,

dostupnost’'ou a spolahlivost'ou.

4.2 SWOT analyza

Poslanie firmy

Prindsat’ kvalitny a moderny kancelarsky nabytok, ktory vytvara prijemné a
produktivne pracovné prostredie.

Ciel’ firmy

Stat’ sa stabilnym a doveryhodnym dodavatel'om kancelarskeho nabytku v KoSickom

regione a postupne rozsirit’ posobnost’ do d’alsich miest na vychodnom Slovensku.

Silné stranky (Strengths)

Slabé stranky (Weaknesses)

e kvalitné produkty za priaznivu
cenu

¢ rychla dodavka a montaz

¢ individualny pfistup k zakaznikom

¢ kvalifikovany personal

nova firma bez histérie a referencii
obmedzena pdsobnost (Kosice

a okolie)

mensi marketingovy rozpocet
zavislost od dodavatelov nabytku

Prilezitosti (Opportunities)

Hrozby (Threats)

e rast trhu s kancelarskym
vybavenim

e rozsirenie sortimentu o domace
pracoviska

¢ vyuzitie online predaja a reklamy

e spolupraca s firmami

silna konkurencia velkych
predajcov

kolisanie cien vstupnych materialov
ekonomické vykyvy ovplyviujace
dopyt

zmeny V legislative a daniach




Na zaklade tejto analyzy sa spolo¢nost’ Korosa, s.r.0. nachadza v kvadrante SO
(ofenzivna stratégia). Jej prioritou bude rozvoj produktov, inovacie a posilnenie
marketingovej komunikacie, aby sa stala znamou a uznavanou znackou na trhu kancelarskeho

nabytku.

5 Zhrnutie

Finan¢ny plan ukazuje, Ze firma Korosa, s.r.o. mé predpoklady pre udrzatel'ny rast a
ziskovost’. Pociato¢né néklady st primerané rozsahu podnikania a podnikatel'skému
zémeru. Vd’aka dobre nastavenej marketingove;j stratégii, kvalitnému sortimentu a
efektivnemu riadeniu nédkladov ma podnik realnu Sancu stat’ sa stabilnym hra¢om na trhu s

kancelarskym nabytkom v regione vychodného Slovenska.




